CONTEUDO PROGRAMATICO

Formacéao completa comunicacao e oratoria

Aula 1l - Quem é vocé? Com que vocé fala?

Foco da Aula: Identidade de comunicacdo e mapeamento de publico-alvo.

O que o aluno vai aprender: O primeiro passo para uma comunicacéo assertiva é a
autopercepcdo e o entendimento do receptor. Nesta aula, o aluno aprende a mapear seu
perfil comunicativo, identificar seus pontos fortes e alinhar seu discurso ao perfil exato de
guem o assiste (clientes, liderados ou audiéncia digital).

Sem saber com quem fala, o discurso erra o alvo. Essa aula constroi a base estratégica para
gue a comunicagao passe a ter a intencao correta e gere conexao imediata.

Aula 2 - Comunicacao Nao Verbal

Foco da Aula: Postura, gestual, microexpressdes e 0 uso do corpo.

O que o aluno vai aprender: O corpo fala antes das palavras. Os alunos aprenderéo a
dominar os cédigos ndo verbais que transmitem autoridade, seguranga e carisma (postura,
contato visual, gesticulagdo consciente e expressoes faciais), eliminando ruidos e vicios
fisicos que sabotam a credibilidade.

Mais de 50% do impacto de uma fala vem do nao verbal. Vocé vai aprender a projetar a postura
de um lider e passar extrema seguranca antes mesmo de abrir a boca.

Aula 3 - Comunicacéo Verbal

Foco da Aula: Voz, dicgdo, vocabulério e ritmo de fala.

O que o aluno vai aprender: O dominio técnico da palavra falada. Técnicas praticas para
melhorar a diccdo, controlar a velocidade da fala, usar pausas estratégicas para gerar
impacto e eliminar vicios de linguagem (como "né", "ta", "tipo"). Como usar o tom de voz
certo para engajar o ouvinte.

Ideal para quem fala muito rapido quando esta nervoso ou quer ter uma fala mais limpa,
sofisticada e gostosa de ouvir. Essencial para manter a atencao das pessoas do inicio ao fim.



Aula 4 - Estrutura de Roteiro + Storytelling

Foco da Aula: Organizacdo do pensamento e a arte de contar historias.

O que o aluno vai aprender: Como transformar ideias soltas em um roteiro magnético e
estruturado. O aluno aprendera a técnica do Storytelling para humanizar a mensagem, criar
narrativas que envolvem emocionalmente a audiéncia e fixar a mensagem de forma
inesquecivel.

Chega de "dar brancos" ou se perder no meio de uma explicagdo. Essa aula ensina o passo a
passo para criar apresentacdes estruturadas e histérias que vendem e emocionam.

Aula 5 - Comunicacgéo Persuasiva

Foco da Aula: Técnicas de influéncia, gatilhos mentais e superacao de objecdes.

O que o aluno vai aprender: A comunicacao voltada para resultados e conversdo. Como
aplicar a psicologia da comunicacéo para influenciar decisdes, defender ideias com firmeza,
contornar objecdes e direcionar a audiéncia para uma acao (seja fechar uma venda, aprovar
um projeto ou seguir uma recomendacao).

O divisor de aguas para transformar comunicagdo em negocio. Vocé aprendera a argumentar
com maestria para convencer pessoas e fechar contratos de forma elegante e técnica.

Aula 6 - Apresentacao Final

Foco da Aula: Aplicagao pratica (Hands-on) e feedback direcionado.

O que o aluno vai aprender: O momento da grande virada. Os alunos colocam em prética
tudo o que foi construido ao longo do curso em uma simulagéo real de apresentacao ou
gravacao. Cada um recebe um diagndstico pontual e plano de melhoria continua.

N&o é um curso apenas tedrico. Na Ultima aula, o aluno valida sua evolugéo na pratica, perde o
medo do julgamento e sai pronto para o mercado com a sua melhor versdo de comunicador.

"Este curso ndo é sobre decorar técnicas, € sobre destravar a arquitetura da sua
comunicacgao para vocé se posicionar como a maior autoridade do seu nicho."



